
"Das große Abenteuer" 
Eliseo Annoni , Geschäftsführer von Ghezzi & Annoni , 
im Gespräch mit C2 

Eliseo Annoni 

D
ie Italienische Maschinenbau ­

firma Ghezzi & Annoni (G&A) 

wu rde 1962 von Alb ino Ghezzi 

und Rinaldo Annoni geg ründet. 

Schnell stel lten sich erste Erfol ge e in 

und schon bald gingen die be iden 

Gründer eine Partner schaft mit 

Roman o 8tefanoni , einem jungen , 

talentierten Ko nst rukteur und heu t i­

gem Vizepräsidenten von G&A, ein. 

Zur selben Zeit begann Eliseo Annoni 

sein - wie er es nen nt - "großes 

Ab enteuer " be i G&A. 

Mit C2 spricht er über seine Ro lle 

in ei nem Famil ienu nternehmen , das 

mittle rwei le ein halbe s Jahrhundert 

erfo lg reich am Markt tätig is t und 

heute zu den weltweit führenden 

Anbie tern vo n Schneid- und Wickel­

anlag en gehört. 

C2: " Herr An noni , se it fas t 50 Jahren 

steuern Sie die Gesch ic ke des nter ­

nehmens. Was waren aus Ihrer Sicht 

di e w ichtigste n Momente in der 

Geschichte von G&A? " 

Eliseo Annoni: "Davon gab es 

sehr viele , aber ich würde sagen , de r 

entscheidende Moment in der 

Geschichte von Ghe zzi & An non i war 

die Entwicklung der ersten vollauto ­

matischen Sch neid - und Wick elan · 

lage 1980. Dem folgte 1995 unsere 

erste Be schichtu ng sanlage . 

Zw ischen 2005 und 2010 hatten wi r 

dann mit einer langen Rezess ions ­

phase in unserem Sekto r zu kämpfe n. 

Dennoch gab uns un sere Über­

zeu gung und un se r Glaube an die 

Zukunft den nötigen Antrieb, neu e 
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verchromte Walzen 

gravurfertige Tiefdruckzylinder 

Heiz- und Kühlwalzen 

Leitwalzen 

Umlenkrollen 

Stromleitwalzen 

Exzenterwalzen 

Gurtfördertrammeln 

gehärtete Walzen/Rollen 

Prägezylinder 

Rasterwalzen 

Abquetschwalzen 

Lackierwa!zen 

Rollgangsrollen 

Vliesstoffwalzen 

Kaschierwalzen 

Gegendruckzylinder 

www.bolz-gmbh.de 

Special Rollers 
made byBo/z 

LOhnarbeiten Formate: bis 0 1240 mm x L = 6000 mm 

Bolz GmbH 
Opelstraße 12 • 0-48599 Gronau 

Tel : +4§ 25 62-93 52 0 
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Silicone Release Materials 

Genaue und stabile Silikontrennbeschichtungen 
für alle Papiere, PET, HDPE oder PP-Folien. 

Cotek Papers Limited 
Draycott I Moreton·in·Marsh I Glos. GL56 SJU United tGngdom 

Telephone: +44 (0) 1386 700488 Fax _!..! 0 · 386 - 00925 
E-mail : sales@cotek.co.uko·de.S@co·€..(..cc ~ 

www.cotek.co.uk 
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--MARKTBERICHT I SCHNEID- & WICKELTECHNOLOGIEN 

Ei ne Beschichtungsanlage von G&A 

Modelle zu entwicke ln. Außerdem 

stand immer die Qualität der Maschi· 

nen im Zentrum unsere r Aufmerksam­

keit. " 

C2: ~ Vor ein igen Jahren sagten Sie , 

der Co nverting-Ma rkt sei ,hart, aber 

sehr attrakt iv,' Sehen Sie das noch 

immer so und was macht diesen 

Markt so attrakt iv für Sie? " 

E. Annoni: " Die ser Markt ist ein 

Eine Anlage aus dem Schneid- und Wickelportfolio 

Bedeutung haben d iese beiden Fel­

der für Ihr Unternehmen? " 

E. Annoni: "Schneid- und Wickel­

geräte sind mit Sicherheit unser 

Kerngeschäft und repräsentie ren den 

Löwenanteil unserer Aktivitä ten. Das 

Beschichtungsgeschäft macht unser 

Produktionsportfolio hingegen b rei­

ter und generiert ebenfalls einen 

gewichtigen Teil unseres Umsatzes. " 

E. Annoni: " Unsere Stammkunden 

sind sowohl Hersteller selbstkleben­

der Mate r ialien - Klebebänder und 

Labels - als auch Unternehmen, die 

hochprodukt ive Schneid- und Wickel ­

anlagen oder Abstec hmaschinen ver­

langen. " 

C2: "G&A ist ein Familienunterneh­

men. Ist dies ist ein Vorteil im Ver­

gleich zu größeren Mitbewerbern? " 

wahrer Jungbrunnen ! Er entwickelt C2: " Heutzutage fordern Kunden E. Annoni: " Ich bi n mi r da ganz 

sicher . Nach meiner Erfahrung sind 

Unternehmen in Familienbesitz viel 

flexibler. Dies zeigt sich vor al lem in 

Krisenzeiten . Es gibt einen ausge­

prägte ren Teamgeist , der schnel ler 

neue Strat egien entstehen lässt." 

s ich rasant fort und es ist nicht leicht , häufig speziell auf ihre Bedürfn isse 

den Überblick zu wahren. Genau des · abgestimmte Maschinen . Wie schaf+ 

wegen bleibt er aber auch immer fen Sie es, diesen An fo rderungen 

spannend. Neue Märkte erfo rdern gerecht zu werden? U 

neue Strategien und natürlich auch 

neue Maschinen. Siche rlich müssen 

wir unsere An lagen und Technola· 

gien oft den neuen Gegebenheiten 

anpassen - das ist nicht einfach , 

aber ganz sicher interessant' " 

C2 : "Ghezzi & Annoni begann 1962 

mit dem Bau von Schneid· und 

Wicke lan lagen . Seit 1997 bieten Sie 

auch Beschichtungs· und Laminier· 

an lagen an . We lche strategische 

E. Annoni: "Die Herstellung maß· 

geschneiderter Maschinen ist Tei l 

unserer Geschichte . Wi r haben uns 

stets darauf konzentrie rt, den Kunden 

zu frieden zu stellen und bedienen 

diese Nachfrage daher sehr gerne." 

C2: "Welc he Geschäftsfelde r si nd 

die wichtigsten für Ihr Unternehmen? 

Wo sehen Sie die attrakt ivsten Gele· 

genheiten? " 

C2: "Mit der dritten Generation , 

namentlich mit Ihrem Sohn David une 

den Kindern von Roman Stefanoni , 

scheint die Kont inuität des Unterneh­

mens also gesichert zu sein? " 

E. Annoni : "Ja , die Grundlagen 

sind absolut gesichert. Tiziano (Ste­

fanon i) ist ein erfahrener Ingen ieu r, 

Montalvo Direktverkauf 
in Deutschland - ab Werk Preise! 

v Kraftmessdosen 
v Bahnspannungsregelungen 
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Oavid (Annon i) leistet hervorragende 

Arbeit im Verkauf und Arianna (Stefa­

non i) konzentriert sich auf die Buch­

haltung. Sie alle haben d ie Philoso ­

phie unseres Firmengründers 

ver in nerlich t , d ie sehr einfach ist und 

sich in dre i Worten zusammenfassen 

lässt - Arbe it, Arb eit , Arbeit! " 

C2: .. Sie sind auch auf dem deut­

schen Markt, auf dem ei n ausgeprägt 

dichter Wett bewerb herrscht , sehr 

erfolgrei ch. Was machen Sie besser 

als andere? " Di e neu e Firmenzentrale von G&A in Ga rbagnate Milan ese 

E. Annoni: nDer deutsche Markt herein um eine schnelle Beantwor-

fo rder t hohe Qualität. Unsere Maschi- tung aller Anfragen , das Anbieten 

nen si nd ni cht die billigsten , aber 

entsprec hen höchsten Qualitätsan ­

sp rü chen. " 

C2: "Wie sichern Sie die Qualität 

Ihres After-Sales Service? " 

E. Annoni: " Dieser Teil des 

Geschäfts wi rd in de r Tat immer 

wich tig er. Man sol lte sich von vorn-

tech nischer Lösungen und um eine 

Red uz ie rung potenzieller Fehlerquel ­

len bemühen . Je ei nfacher das Kon­

zept , desto einfacher fä llt die Mini­

mierung von Fehl ern . Fü r die Märkte 

in Übersee arbeiten wir mit loka len 

Ansprechpartnern zusamm en. " 

C2: ~ We rf en wir einen Blick in die 

Zukunft: Was sind Ihre Pläne und 

Bimec: der Name, der 

den Unterschied macht 

Wünsche fü r Ghezzi & Annoni in den 

nächsten Jahren? " 

E. Annoni: "Wi r streb en danach, 

unsere derze it igen Geschäftsfelder 

weiter zu kon so li d ieren und unsere 

Produktion auf andere Sektoren 

auszuweiten . Ich b in w irk li ch sehr 

zuversichtlich , dass wir diese Zie le 

in der nä chsten Zuk unft erre ichen 

we rden. " • 

Exzellent ist 
Bimec's Standard 

Bimec's Ziel , die besten lieferbaren 
Rollenschneide- und Wickel maschinen 

zu bauen, wird durch d ie Leidenschaft 
und Geschicklichkeit der Mitarbeiter, der 

Zusammenarbeit mit den Kunden. der 
linear strukturierten Produktion und der 

weltweiten Serviceunterstützung ermöglicht. 

BIMEC S.r.1. - Via Monte Grappa, 9 
20020 Vanzaghello - Mi - Italy 

experienced engineering. imovative c!eS>gn. Tel - 390331 307491 

VlfVlfVlf.birnec. it 
Fax -39 0331 307051 
infobimec@bimec.it 
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